
Истории роста 

с Mobifitness
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Мы открыли 14 филиалов 


йога-студий за 2 года. Вот решения, 

после которых все пошло в гору.

О чем вы узнаете из кейса?

b Почему масштабироваться с Mobifitness быстро 

и выгодно@

b Как начать расширение локаций@

b Как система помогает выстроить эффективную 

мотивацию для команды.

Продукты Mobifitness, которые использует Yogasana:

b Мобильное приложени�

b CR�

b Виджет онлайн-расписания

Cеть студий йоги 

на юге России

13 филиалов в Краснодаре 

и один – в Сочи

Открытие первой 

студии – 2019 год

“ Владимир Коробанёв и Ариадна Волченко

основатели Yogasana

Смотреть

https://vc.ru/offline/709925-my-otkryli-14-filialov-yoga-studiy-za-2-goda-vot-resheniya-posle-kotoryh-vse-poshlo-v-goru


2.

Студия джампинга в 

Великом Новгороде

Открытие (как фитнес-студии): 2018 год

Площадь: 127 кв.м. Аудитория: женщины и дети
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Кейс Let’s Jump из Великого Новгорода

Как мы переобулись из фитнес 

в джампинг-студию, отказались 

от администраторов и взлетели. 

О чем вы узнаете из кейса?

« Как организовать работу в студии без администратора, 

распределив функции между тренерами и системой°

« Как задать высокий уровень сервиса с помощью приложения 

« Как автоматизировать подписание договора с клиентом и 

избавиться от бумаг.

Продукты Mobifitness, которые 

использует Let’s Jump Fitness:

« CRò

« Мобильное приложениë

« Приложение для тренеров

“ Екатерина Емельянова

основатель Let’s Jump Fitness studio

Смотреть

https://blog.mobifitness.ru/2023/04/27/%d0%ba%d0%b0%d0%ba-%d0%bc%d1%8b-%d0%bf%d0%b5%d1%80%d0%b5%d0%be%d0%b1%d1%83%d0%bb%d0%b8%d1%81%d1%8c-%d0%b8%d0%b7-%d1%84%d0%b8%d1%82%d0%bd%d0%b5%d1%81-%d0%b2-%d0%b4%d0%b6%d0%b0%d0%bc%d0%bf%d0%b8%d0%bd/
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Как продавать на 30% больше 

существующим клиентам 


с помощью приложения? Кейс 

школы фридайвинга Глубина.

О чем вы узнаете из кейса?

Z Как удобный интерфейс оплаты в приложении повышает 

средний чек действующих клиентовG

Z Как четкие условия отмены записи в системе сокращают 

издержки бизнеса от «записался и не пришел»G

Z Как коммуникация через приложение прогревает новичков 

и повышает продажи.

Продукты Mobifitness, которые 

использует Глубина:

Z CR�

Z Мобильное приложение

Самая большая 

школа в своем 

направлении в 

России

6 городов присутствия в 

стране и несколько 

сезонных локаций в 

разных странах мира

Тренируется 

порядка 400 

человек в месяц

“ Илья Шилин

основатель школы фридайвинга Глубина

Смотреть

https://blog.mobifitness.ru/2022/11/29/%d0%ba%d0%b0%d0%ba-%d0%bf%d1%80%d0%be%d0%b4%d0%b0%d0%b2%d0%b0%d1%82%d1%8c-%d0%bd%d0%b0-30-%d0%b1%d0%be%d0%bb%d1%8c%d1%88%d0%b5-%d1%81%d1%83%d1%89%d0%b5%d1%81%d1%82%d0%b2%d1%83%d1%8e%d1%89%d0%b8%d0%bc/


4.

Сеть танцевальных 

школ в Москве с 

тремя филиалами

Академии шесть лет, 

преподается более 60 

направлений

В сети более 1500 

активных клиентов, 

взрослых и детей
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Как автоматизация помогает сети 

студий танцев держать стабильный 

уровень продлений 80%?

О чем вы узнаете из кейса?

¤ Как настроить работу с базой с помощью Mobifitness 

и держать стабильный уровень продлений в 80�

¤ Как работать с сегментами в системе, чтобы 

возвращать клиентов�

¤ Как эффективно отрабатывать обратную связь 

клиентов через приложение.

Продукты Mobifitness, которые 

использует Академия танца:

¤ CRÝ

¤ Виджет для сайта и соцсетеÑ

¤ Мобильное приложение

“ Анна Хорова

основательница сети Академия Танца

Смотреть

https://vc.ru/marketing/430885-kak-rabotat-s-loyalnostyu-v-b2c-uslugah-opyt-seti-shkol-akademiya-tanca


Как мобильное приложение 

способно усилить бизнес 

спортивной студии?
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О чем вы узнаете из кейса?

? Какие репутационные бонусы дает студии наличие собственного 

приложения и как это сказывается на продажах5

? Как приложение экономит 4 часа чистого рабочего времени 

администратора в день5

? Как приложение повышает осведомленность клиентов о новостях студии.

Продукт Mobifitness, который 

использует Lady Stretch:

? Мобильное приложение

Работает в 70 городах 

России и СНГ

Франшиза насчитывает более 100 

филиалов и сеть продолжает расширяться

“ Дмитрий Горобцов

основатель Lady Stretch

Смотреть

https://blog.mobifitness.ru/2022/08/18/%d0%ba%d0%b0%d0%ba-%d0%bc%d0%be%d0%b1%d0%b8%d0%bb%d1%8c%d0%bd%d0%be%d0%b5-%d0%bf%d1%80%d0%b8%d0%bb%d0%be%d0%b6%d0%b5%d0%bd%d0%b8%d0%b5-%d1%81%d0%bf%d0%be%d1%81%d0%be%d0%b1%d0%bd%d0%be-%d1%83%d1%81/


6.

Сеть студий растяжки из 

Новосибирска

3 филиала в сети + 2 франчайзи-

партнера в Барнауле и Красноярске

Площадь одной студии 

сети: от 120 до 230 кв.м.

Около 200 активных клиентов в 

одной локации
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Как выбраться из тренерской 

самозанятости и начать растить 

сеть студий растяжки. Кейс 

Academy Plastics

О чем вы узнаете из кейса?

± Как работать с базой студии с помощью автосегментов и RFM-анализа 

в Mobifitness для высоких продаж¡

± Как автоматизация помогает разгрузить ресепшн и снизить текучку 

администраторов.

Продукты Mobifitness, которые 

использует Academy plastic:

± CR�

± Виджет для сайта и соцсете�

± Мобильное приложение

“ Алена Ощепкова

основатель сети студий Academy plastic

Смотреть

https://vc.ru/life/365126-kak-ya-vyrvalas-iz-trenerskoy-samozanyatosti-i-nachala-rastit-set-studiy-rastyazhki-opyt-academy-plastics-iz-novosibirska
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Ламповая йога-студия мечты 

в Москве на 1 млн. рублей. Как 

автоматизация помогла встать 

на ноги?

О чем вы узнаете из кейса?

T Как студии работать без администратора и иметь душевный сервис?

T Как наличие приложения повышает доверие гостей к только 

открывшейся локации?

T Каких издержек помогает избежать автоматизация на старте 

бизнеса.

Продукты Mobifitness, который 

использует Дыхание:

T CR�

T Мобильное приложение

Ламповая йога-

студия в спальном 

районе Москвы

Открытие: 

июль 2020 года

Площадь: 

70 кв.м.

Концепция: студия 

для друзей

“ Василина Лантратова

сооснователь йога-студии Дыхание

Смотреть

https://blog.mobifitness.ru/2022/01/16/%d0%bb%d0%b0%d0%bc%d0%bf%d0%be%d0%b2%d0%b0%d1%8f-%d0%b9%d0%be%d0%b3%d0%b0-%d1%81%d1%82%d1%83%d0%b4%d0%b8%d1%8f-%d0%bc%d0%b5%d1%87%d1%82%d1%8b-%d0%b2-%d0%bc%d0%be%d1%81%d0%ba%d0%b2%d0%b5-%d0%bd%d0%b0-1/


8.

Фитнес-студия 


в Санкт-Петербурге

2 филиала Открытие: январь 2020 года

Позиционирование: студия 

для семейного фитнеса

Площадь каждого 

филиала: 250 кв.м.
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Онлайн-марафон, автоматизация, 

комьюнити: как владельцы 


фитнес-студии спасли бизнес 


от последствий пандемии

О чем вы узнаете из кейса?

­ Как свести количество отмен занятий к нулю с помощью приложениª

­ Как освободить 70% рабочего времени администраторов за счет 

автоматизаци¢

­ Как оперативно увеличить клиентскую базу в разы

Продукты Mobifitness, который 

использует Точка силы:

­ CRæ

­ Мобильное приложениÛ

­ Виджет для сайта и соцсетей

“ Дмитрий Макаровский

сооснователь Точка силы

Смотреть

https://biz360.ru/materials/onlayn-marafon-avtomatizatsiya-komyuniti-kak-vladeltsy-fitnes-studii-spasli-biznes-ot-posledstviy-pandemii/
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Школа единоборств: как 

стимулировать клиентов 

скачивать мобильное 

приложение?

О чем вы узнаете из кейса?

Q Как экологично приучить клиентов записываться, 

оплачивать и получать информацию через приложение, 

а не по звонку7

Q Как максимально разгрузить ресепшн школы.

Продукты Mobifitness, который 

использует Ronin Family:

Q CR�

Q Мобильное приложение

4 филиала Москва, МО 

и Тверь

Программы для 

взрослых и детей 

любого уровня

Место встречи 

единомышленников

“ Игорь Луняков

основатель Академии Ronin Family

Смотреть

https://dzen.ru/media/id/5e8b03505698984116bc9231/shkola-edinoborstv-kak-stimulirovat-klientov-skachivat-mobilnoe-prilojenie-5fa13acafeef0b1a81bce3e1


10.

12 направлений Пространство 

550 кв. м

18 спортивных 

наград

Своя сцена 

внутри школы

#
та

н
ц

ы

С 10 до 500 клиентов: как 

развивать студию танцев 

с помощью технологий

О чем вы узнаете из кейса?

} Как с 0 развить студию, опираясь на автоматизаци{

} Как принцип записи на занятие только после оплаты 

улучшает качество услуг студии

Продукты Mobifitness, который 

использует AvenueArtLab:

} CRÆ

} Мобильное приложени¾

} Виджеты для сайта соцсетей

“ Наталья Подпорина

сооснователь танцевальной студии Avenue Art Lab

Смотреть

https://biz360.ru/materials/prygnut-vyshe-golovy-kak-nebolshaya-dens-studiya-vyrosla-v-krupnyy-proekt/


Выбирайте продукты, 
достойные вашего уровня

+7 (495) 989-11-51

www.mobifitness.ru hello@mobifitness.ru

http://mobifitness.ru/?utm_source=prez_off_sl_24
mailto:hello@mobifitness.ru
https://vk.com/mobifitness_ru
https://blog.mobifitness.ru/
https://t.me/mobifitness_ru
https://www.youtube.com/Mobifitness

